Кәсіпкерлік және бизнес негіздері пәні бойынша 10- сынып оқушысының өзіндік жұмысының жоспары

	1 бөлім. Экономикалық құбылыс ретіндегі кәсіпкерлік
	

	Сынып: 10
	Сабақтың нөмірі: 7
	

	Сабақтың тақырыбы
	1.3 Кәсіпкерлік тәсілдеме: бастамашылдық және даму мен жаңашылдыққа үздіксіз ұмтылу;

	Осы сабақта қол жеткізетін оқу мақсаттары(оқу бағдарламасына сілтеме)
	10.1.3.1 кәсіпкерлікті жеке мотивация мен өзін-өзі іске асыру формасы ретінде қарастырады;
10.1.3.2 кәсіпкер біліктілігі ретінде идеяның қалыптасу маңызын бағалайды;
10.1.3.3 бизнес-идеяны қалыптастыру құралын қолданады

	Сабақтың мақсаты
	Идея қалыптастырудың маңызын кәсіпкерліктің құзіреттілігі ретінде бағалай алу.

	Оқушының аты- жөні
	

	Сабақтың орындалуы
	https://okulyk.kz/wp-content/books/603/603.pdf  

1.3 Кәсіпкерлік тәсілдеме: бастамашылдық және даму мен жаңашылдыққа үздіксіз ұмтылу. 21- 26 беттер

	
	 1. 1)Бизнес құру  идеясын жазыңыз (алдын ала ауылдық жерлердегі ауылшаруашылығына жатпайтын шағын бизнеске арналған әлеуетті идеялар тізімімен танысыңыз)

2)Бизнес құру туралы идеяңызды мына параметрлер бойынша талдаңыз: сұраныс, нарыққа кіру мүмкіндігі, бәсеке, баға деңгейі, сұраныс тұрақтылығы, әлеуетті тұтынушылар

3)Кәсіпкерлік  идеяны бағалағанда мына сұрақтарға суретке қарай отырып жауап беріңіз:

1. Неліктен сіздің өніміңіз тұтынушыларыңызды қызықтырады?

2. Нақты кімдер сізге «тұтынушы» бола алады?

3. Сіздің тауарларыңызды тұтынушыларға жеткізушілерді қайдан іздейсіз?

4. Тұтынушылар  сіздің тауарларыңыз туралы қайдан біледі?
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2.  - Бүгінгі сабақта нені білдіңіз?
     - Тақырып қызықты болдыма?
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	  Кері байланыс:
	Балалар, бүгінгі сабақтағы жұмыстарың туралы ойларыңды, орындаған тапсырмаларыңды электронды пошта, қолданыстағы оқу платформасы  немесе  «WhatsApp» мобильді қосымшасына жіберіңдер.




